ENTERPRISES PORTFOLIO

EMPRENDER FUND
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Enterprise: 


    FICOCOLOIDES DE COLOMBIA EU

NIT: 900034215-8

Economic Sector:





          Manufacture – Food

Manager: 



       JORGE ALBERTO CASTILLO VAZQUEZ

Address: 







  Calle 54 # 12 B 27
Sogamoso - Cundinamarca

E -Mail: 






    ficocoloides@gmail.com

Phone: 







           (8) 772 9044

Amount invested by the Emprender Fund: US$ 38.187

Required Investment: US$ 600.000.oo (To be used to Working Capital, new equipment and infrastructure).

	DESCRIPCIÒN DEL NEGOCIO:

Producción de Ficocoloides (geles) a partir de algas marinas para las industrias de alimentos, aseo, textiles, etc.

	DESCRIBA EL  PRODUCTO O SERVICIO QUE OFRECEN: 

Carragenina (gel obtenido de algas rojas) que se importa 100% al país. Es la primera fábrica que se monta en Colombia.

	CLIENTES
Fabricas de Alimentos en general y de cremas dentales.

	CAPACIDAD DE PRODUCCION O PRESTACIÒN DE SERVICIOS

6.000 kgs/mes en un turno (estimado)

	VALOR VENTAS MENSUALES:

$128’250.000.oo 


Enterprise: 


   INDUSTRIAS PLÁSTICAS CPEX E.U

NIT: 900034973-2

Economic Sector:





       Manufacture – Plastic

Manager: 




  JHON FREDY CARRILLO CARRILLO

Address: 






   
  Calle 13 No 8 - 66
Dos Quebradas - Risaralda

E -Mail: 







jfchades@yahoo.es
Phone: 







           (5) 3252556

Amount invested by the Emprender Fund: US$ 38.187

Required Investment: US$ 400.000 (To be used to Working Capital, equipment and infrastructure).

	DESCIRPCIÒN DEL NEGOCIO

Fabricación de películas y rollos plásticos mediante  el proceso de extrusión

	DESCRIBA EL PRODUCTO O SERVICIO QUE OFRECEN: (Ventaja comparativa frente a lo que existe en el mercado)

Fabricación, transformación, producción  y comercialización de películas plásticas.

Presentación  en rollos y bolsas plásticas para procesos de empaque y reempaque de productos.

Prestación de servicios relacionados con el proceso de empaque y presentación de producto. 



	CLIENTES
· Empresas de Alimentos 

· Empresas de servicios (hospitales, servicios públicos, software, entre otras)

· Empresas de manufacturas de productos

· Plataformas y Tiendas Comerciales

· Almacenes especializados en la Comercialización de productos Plásticos 




Enterprise: 




    TOMATES DEL CAFÉ E.U.
NIT: 900036033-3

Economic Sector:







    Agriculture

Manager: 



        CESAR AUGUSTO GOMEZ BETANCUR

Address: 







Calle 25 No. 15 –24

Pereira  - Risaralda

E -Mail: 






  alejandrog39@hotmail.com
Phone: 





      (6) 324 1075 – 300 782 1571

Amount invested by the Emprender Fund: US$ 38.663

Required Investment: US$ 45.000 (To be used to new equipment and infrastructure)

	DESCIRPCIÒN DEL NEGOCIO:

Nuestra empresa con un sistema de producción bajo invernadero, pretende suplir una demanda insatisfecha del 16.6% a nivel de los mercados especializados del área metropolitana del departamento de Risaralda, mediante un sistema de producción de alta tecnología y en armonía con el medio ambiente reduciendo el uso indiscriminado de agroquímicos. Además generar empleos directos e indirectos.


	DESCRIBA EL  PRODUCTO O SERVICIO QUE OFRECEN: (Ventaja comparativa frente a lo que existe en el mercado).

Producimos Tomate chonto variedad Colibrí cultivado bajo invernadero consiguiendo una mayor calidad y garantizando un producto más sano por la baja aplicación de agroquímicos y el manejo agronómico y control de plagas de tipo integrado, optimizando el uso de recursos obteniendo un producto que cumple con los requerimientos internacionales en cuanto a trazas químicas. Y parámetros técnicos.



	CLIENTES 

Actualmente tenemos como clientes el la cadena de supermercados Olímpica y el supermercado Mercamas en el Municipio de Dosquebradas, de la misma manera estamos en proceso de codificación con la cadena de almacenes La 14 y los almacenes Éxito y Makro han manifestado el interés por el producto sin embargo nuestra capacidad de producción no alcanza a suplir la demanda.  




	CAPACIDAD DE PRODUCCION O PRESTACIÒN DE SERVICIOS  (MENSUAL – EN CUANTOS TURNOS)

Actualmente la producción mensual está alrededor de 8 toneladas, obteniéndose a través de un sistema de producción agrícola que se trabaja en un único turno. 



	COMPETENCIA

La práctica de cultivo bajo invernaderos en la región no es muy difundida por lo cual productos de similar calidad no son muy abundantes en el mercado y la mayoría de ellos están dedicados al cultivo de las variedades larga vida los cuales tienen unos compradores diferentes. Sin embargo como todos los productos de origen agrícola presenta una fluctuación de precios muy grande obedeciendo a la dinámica de oferta y demanda.

	VALOR VENTAS MENSUALES: las ventas mensuales de la empresa en la actualidad en el estado de desarrollo de la misma esta alrededor de los $7.600.000



	NECESIDADES ESPECÍFICAS QUE TIENE SU EMPRESA DE ESTABLECER CONTACTO EN EL EXTERIOR. En el momento no tenemos producción suficiente para requerir contactos en el exterior. pero al largo plazo sería interesante posicionar el producto en el mercado internacional

	PROVEEDORES
Dentro de nuestros princiapales proveedores tenemos: Semillas Arroyave, Diagricol, Semil, Cultiva, Quindiaguas, Coodegar, Coopcafer entre otros.



	CLIENTES FINALES

Dentro del estudio de mercado se identifican como clientes los consumidores asiduos de este tipo de mercado especializado. Teniendo como principales compradores los estratos 4 5 y 6  




Enterprise: 






        SUNPACK EU.

NIT: 900.047.116-3

Economic Sector:







 Manufacture

Manager:   







 RAFAEL ZARAMA

Address: 




      Parque Agroindustrial de Occidente.

Calle 80 KM 1.5 Via Siberia Local98

Cota - Cundinamarca

E -Mail: 






       
Phone: 







         300 200 0131

Amount invested by the Emprender Fund: US$ 38.187

Required Investment: US$ 70,000 (To be used to Working Capital).

	DESCIRPCIÒN DEL NEGOCIO

Producción de empaques flexibles plásticos para flores transparentes o decorados. producción de bolsas cónicas o trapezoidales para diferentes aplicaciones entre ellas frutas y hortalizas. 



	DESCRIBA EL  PRODUCTO O SERVICIO QUE OFRECEN: (Ventaja comparativa frente a lo que existe en el mercado)

Capuchones para flores de exportacion, diseñados para empaque y bouquets, producidos en equipos de tecnologia de punta nueva en el pais, que permite productos de alta calidad con minimos desperdicios y alta velocidad. somos una empresa hecha sobre una base tecnologica muy alta. nos estan reconociendo por nuestra calidad y eficiencia en la producción. estamos aliados con proveedores de materia prima y de servicios de impresión de clase mundial, lo cual hace que nuestro producto sea competitivo frente a los mejores. nuestra eficiencia es muy buena gracias a la automatizacion del proceso, lo cual reduce el punto de equilibrio y permite un menor numero de errores.

	CLIENTES –

Floricultores, empresas productoras de capuchones, comercializadores internacionales de flor, empresas proveedores de insumos agricolas, productores de frutas y hortalizas, empresas de alimentos, empresas de confecciones.


	CAPACIDAD DE PRODUCCION O PRESTACIÒN DE SERVICIOS  (MENSUAL – EN CUANTOS TURNOS)

3.000.000 de capuchones en 3 turnos, equivalente a 30 toneladas aproximadamente




Enterprise: 




    


      BIBEQ E.U.

NIT: 900.050.768-6

Economic Sector:







 Manufacture

Manager:   


           LEONARDO HORACIO BECERRA RAMÍREZ

Address: 







Carrera 31 # 12-40




Bogotá D.C.


E -Mail: 






         bibeqeu@gmail.com

Phone: 








(1) 324 1075

Amount invested by the Emprender Fund: US$ 38.187

Required Investment: US$ 50,000 (To be used to Working Capital; ISO 9000 - Quality Certification; Commercial Business Participation).

	DESCIRPCIÒN DEL NEGOCIO. 

Fabricación de Equipos de deshidratación y secado de productos orgánicos y minerales.



	DESCRIBA EL  PRODUCTO O SERVICIO QUE OFRECEN: (Ventaja comparativa frente a lo que existe en el mercado)

Equipos de deshidratación y secado a temperatura ambiente reduciendo los costos operativos que nacen de la necesidad de la compra y almacenamiento de combustibles (derivados del petróleo u orgánicos), los riesgos de quemaduras, de incendios, de contaminación del producto por los gases generados en la combustión, realmente un sistema completamente diseñado para hacer más eficiente, amigable y económico el proceso de secado en la agroindustria y la industria en general. Algunos productos que se pueden secar frutas, café, arroz, yuca, plátano, madera, celulosa, papel, plásticos, plantas aromáticas, fique, tabaco, textiles, logrando dejar los productos con un mínimo de variaciones en sus características.




	CLIENTES
El sector maderero, El sector de la Agroindustria en productos secos, Granos Secos, Plantas aromáticas, fruta deshidratada, yuca, plátano, fibras naturales (fique), 



	CAPACIDAD DE PRODUCCION O PRESTACIÒN DE SERVICIOS  (MENSUAL – EN CUANTOS TURNOS) 

Ocho (8) módulos de secado en turno 

	VALOR VENTAS MENSUALES:

PROYECTADO COL$30.000.000




Enterprise: 






       AreaMovil Ltda

     www.areamovil.com.co
NIT: 811045770-9

Economic Sector:







       Software

Manager:   





      JULIAN DAVID SÁNCHEZ G

Address: 




        Carrera 43ª  # 15 – sur -15. Of 602







Medellin – Antioquia.

E -Mail: 




             contactenos@areamovil.com.co

Phone: 








(4) 3139719

Amount invested by the Emprender Fund: US$ 38.016

Required Investment: 

	DESCIRPCIÒN DEL NEGOCIO

AreaMovil Ltda. es una compañía dedicada a entregar a sus clientes soluciones que ayuden a potencializar su negocio a través de las ventajas de la tecnología móvil

AreaMovil viene desarrollando el proyecto de BrujulaNet. Es un servicio que permite a las empresas promocionar sus productos y servicios a los usuarios de teléfonos celulares; quienes utilizarán su teléfono para buscar los establecimientos que ofrecen el producto o servicio que ellos requieran y que se encuentren en su entorno cercano.
Los clientes se inscriben en BrujulaNet  suministrando la información básica de su empresa (nombre, dirección y teléfono), esta suscripción generará un cargo básico, permitiendo desde ese momento ser encontrados por los usuarios del servicio en sus búsquedas a través del teléfono celular. Por un costo adicional nuestros clientes tendrán la posibilidad de ampliar la información publicitada, accediendo al administrador de contenido para que la información sea actualizada por ellos mismos.

El usuario desde su teléfono celular entra a BrujulaNet. Los datos que contienen los criterios de la búsqueda son enviados hacia el servidor de BrujulaNet, allí se procesa la información, seleccionando los sitios que cumplan con los criterios indicados por el usuario y que se encuentren más cercanos a él. La información se mostrará en la pantalla del celular en un tiempo promedio de 5 segundos y será organizada según la distancia del usuario con respecto al establecimiento.


	DESCRIBA EL PRODUCTO O SERVICIO QUE OFRECEN: (Ventaja comparativa frente a lo que existe en el mercado)

BrujulaNet es un servicio que permite a nuestros clientes, empresas tales como: salas de cine, bares, restaurantes, droguerías, hospitales, estaciones de gasolina, talleres mecánicos, parqueaderos, bancos, salas de belleza, entre otros, promocionar sus productos y servicios para ser consultados por los usuarios de telefonía celular a través de su teléfono móvil.

Nuestros clientes publicitan en BrujulaNet para darse a conocer a los usuarios de teléfonos celulares; quienes utilizarán su teléfono móvil con el fin de buscar las empresas que ofrecen un producto o servicio que ellos requieran y que se encuentren en su entorno cercano, es decir, BrujulaNet utiliza la localización del teléfono celular para realizar una promoción efectiva, directa y personalizada. Además, los usuarios podrán obtener información detallada de los bienes y servicios que nuestros clientes ofrecen, es decir: horarios, lista de precios, eventos especiales, descuentos, un mapa con la ubicación geográfica del establecimiento, entre otros.

Las principales características de BrujulaNet son:

· Es un servicio útil porque suministra a los usuarios la información demandada por ellos en un momento y lugar especifico, entregando solamente la información de los sitios solicitados y que están en su entorno cercano

· BrujulaNet es un servicio en línea ya que la información que consultan los usuarios esta siempre actualizada y disponible las 24 horas del día, los 7 días de la semana.

· Es un servicio móvil porque al estar implementado en el dispositivo móvil el usuario puede acceder a BrujulaNet desde cualquier lugar.

	CLIENTES
Dada la naturaleza del servicio, las empresas que podrían encontrar atractivo a BrujulaNet son empresas y establecimientos abiertos al público; en general empresas que ofrezcan productos o servicios que requieran que el cliente acuda al sitio o conozca su ubicación para adquirir sus productos o servicios.

Para realizar la estimación del número de clientes potenciales en las ciudades en las que se ofrecerá el servicio, se tomó como base el número de empresas que según la segmentación inicial estarían interesadas en utilizar el servicio, y que además decidieron publicitar sus productos o servicios, a través de las páginas amarillas de Publicar S.A., en el año 2003. Obtuvimos un total de 19.085 empresas así: en Bogotá 8320, Medellín 6.701, Cali 3.168 y Barranquilla 896. 

	CAPACIDAD DE PRODUCCION O PRESTACIÒN DE SERVICIOS  (MENSUAL – EN CUANTOS TURNOS)

Al ser un producto de software está diseñado para que sea fácilmente replicable a cualquier ciudad.
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Enterprise: 

    

          PORTAFOLIO VERDE LTDA
  www.portafolioverde.com
NIT: 900.036.866-1

Economic Sector:
                     


Services (Enterprise Adviser)

Manager:   


           

ALEJANDRO ZAPATA ARANGO

Address: 




        
         Calle 10 B No 36-7 Of. 201










Medellin - Antioquia

E -Mail: 





             info@portafolioverde.com

Phone: 








 (4) 2689613

Amount invested by the Emprender Fund: US$ 15.513

Required Investment: US$ 90.000 (To be used to Working Capital)

	DESCIRPCIÒN DEL NEGOCIO

C.I. PORTAFOLIO VERDE LTDA. investiga, diseña, desarrolla e implementa soluciones y estrategias sostenibles en torno a las relaciones que se generan entre el medio ambiente y el comercio nacional e internacional a partir de la permanente gestión del conocimiento. Para este fin se ha formulado un MODELO DE GESTIÓN al interior de la empresa sustentado en la innovación a través del sistema de información de autoría de la empresa, GREEN.MARKETING.TOOLTM.

Portafolio Verde Ltda. hace parte de la ANDI del Futuro; fuimos nominados al “Primer Premio Nacional a la Creación de Empresas de la ANDI” en la pasada asamblea de la ANDI en Cartagena, agosto de 2005.

Somos parte de la comunidad empresarial de la Incubadora de Empresas de Base Tecnológica de Antioquia. 

El 26 de julio de 2005 Portafolio Verde Ltda. fue ganador del Concurso de Planes de Negocio Cultura E de la Alcaldía de Medellín.

El registro de marca “Portafolio Verde” se encuentra en proceso ante la superintendencia de industria y comercio.


	DESCRIBA EL  PRODUCTO O SERVICIO QUE OFRECEN: (Ventaja comparativa frente a lo que existe en el mercado)

Portafolio de Servicios:

· Desarrollamos exploraciones, estudios y seguimientos de mercado de bienes y servicios cuyo manejo ambiental represente un valor agregado en el comercio internacional

· Gestionamos sistemas orgánicos de producción con el fin de acompañar a las empresas en el proceso de implementación y seguimiento para la obtención de las certificaciones y sellos orgánicos nacionales e internacionales

· Acompañamos a las empresas en el proceso de implementación de protocolos ambientales internacionales y brindamos actualización permanente de cambios normativos y barreras de mercado no arancelarias ambientales que generen oportunidades a las organizaciones en el contexto internacional

· Acompañamos a las empresas en la formulación, evaluación y ejecución de proyectos de Biotrade según los lineamientos de sostenibilidad de las Naciones Unidas.

· Formamos en los diferentes temas que involucran el manejo de variables ambientales en el contexto del comercio internacional mediante el diseño de capacitaciones de acuerdo con las necesidades del cliente.

· Promovemos las tendencias que involucran la variable ambiental en el sector financiero.

	CLIENTES ACTUALES
· Reforestadora El Guásimo (Grupo ARGOS)

· Corporación autónoma regional de los valles del Sinú y San Jorge

· Corporación Conservación Internacional

· Setas Del Bosque

· LEGISCOMEX (Convenio de colaboración)

· INEXMODA

· Comercial de Maderas S.A.


Enterprise: 


            
   CAHESA SISTEMAS LTDA

      www.cs.com.co 
NIT: 900034366-1

Economic Sector:







       Software

Manager:                  

     

      PAULA ANDREA HERNÁNDEZ
Address: 




        


 Carrera 8 N. 33-29








Pereira

E -Mail: 







         cs@etp.net.co

Phone: 





  


(4) 329-4296

Amount invested by the Emprender Fund: US$ 35.459

Required Investment:  US$ 45.000 (To be used to new software development, Data Center and Call Center) 

	DESCRIPCION  DEL NEGOCIO:

Sistema Integrado de Gestión Administrativa, dirigido a PYMES, este software esta conformado por aplicaciones acordes a las necesidades de cada empresa, entre estas están facturación, contabilidad, inventarios, cartera, entre otros.

La Industria del Software promete un crecimiento acelerado. Los Ministerios de Comunicaciones, Comercio Exterior  y el IDC estiman que el mercado del software tendrá un crecimiento del 7% en promedio  para  este año en la industria nacional. Con la apertura económica, las entidades gubernamentales y las empresas del sector privado y del Estado han iniciado un proceso de modernización que significa para la Industria Nacional del Software una oportunidad de desarrollo y crecimiento y, para la Industria internacional un atractivo de inversión en nuestro país.

	DESCRIBA EL  PRODUCTO O SERVICIO QUE OFRECEN:
LA INDUSTRIA DE LA INFORMACION EN TODAS SUS MANIFESTACIONES.

Análisis, diseño e implementación de un nuevo modelo de gestión integrado de tipo administrativo y financiero dirigido a Pequeñas y Medianas Empresas (PYMES), que facilita el desarrollo de sus procesos y actividades.

Posee un modulo administrativo que compone el sistema en su totalidad y esta conformado por las siguientes aplicaciones:

Finanzas

Operaciones

Recurso Humano

Indicadores

· Activos Fijos

· Contabilidad

· Costos

· Presupuestos

· Inventarios

· Compras

· Ventas

· Tesorería

· Cartera

· Hoja de Vida

· Nomina

· Financieros

· Estadísticos

Aparte de esto otras de las ventajas corporativas que posee este sistema de información es un diseño de Interfaz Grafica de Usuario (GUI) novedoso, llamativo y muy practico, considerando todos los eventos que esto puede traer, para que la experiencia del usuario final al enfrentarse a este sistema sea la mejor y arroje resultados excelentes en su gestión; y por supuesto, el precio en el mercado de este sistema de información es de los mas competitivos frente a todo lo ofrecido por los diferentes diseñadores de software de la región.



	CLIENTES:

Nuestro mercado objetivo esta direccionado a Industrias manufactureras, Comercio al por mayor y al por menor, Intermediación Financiera, Educación, Servicios Sociales y Salud

	CLIENTES FINALES

Se han hecho contactos y cotizaciones con clientes de la región tales como:

- IMPRETINTAS LTDA.

- PAPELERIA MODELO LTDA.

- PLAZA DE TOROS DE PEREIRA

- NUBIT


Enterprise: 


           CARDONES DE COLOMBIA  E.U

NIT:  900.055.320-38

Economic Sector:



       Silvicultura, comercio, manufactura
Manager: 


            ALFREDO ANTONIO CUADRADO PIZARRO
Address:                

        Carrera 8 #6-153 Bodega 1 Centro de Bodegas                   
Barranquilla - Atlántico

E -Mail: 





cardonesdecolombia@iespana.es
Phone: 





                (2)3262121 – 3262133 

Amount invested by the Emprender Fund: US$ 36.451 

Required Investment: 

	DESCRIPCIÒN DEL NEGOCIO:

Explotación y comercialización de maderas distintas a las tradicionales, incluyendo tipos especiales de  cardones,  de cuyo cultivo, explotación y transformación, se puede extraer madera que servirá como producto sustituto bajo una prioridad de costos y otras ventajas intrínsecas,  en los sectores (en su mayoría mercados internacionales) de la construcción, ornamentación y apoyo a bodegaje, entre los mas importantes. Además en la transformación se generan otros productos, que al efectuarles un procesamiento básico (implementación a largo plazo), se podrán comercializar como materia prima de otras empresas en el sector manufacturero y el químico. El cultivo de especies, a largo plazo contribuirá con reforestación de suelos, generará numerosos empleos indirectos, además de los directos, apoyando en su mayoría culturas rezagadas sumidas en la miseria; promoverá el equilibrio entre el medio ambiente y el hombre; e incentivará el diseño, el pensamiento sistémico y una cultura de principios y valores.

	DESCRIBA EL  PRODUCTO O SERVICIO QUE OFRECEN: 

Molduras en forma de regletas arqueadas entre 1 y 6 mt; según el sector al que va dirigido pueden tener alta resistencia a la tracción y tensión, dureza, maquinabilidad, resistencia al impacto. Pueden presentar un acabado mediante barnizado al calor o en frío, teniendo en cuenta el uso final, o en bruto cuya apariencia presenta una coloración uniforme, sin nudos, o grietas asimétricas a su apariencia original.

El uso principal es como molduras, sustituto de las molduras convencionales de otros recursos maderables: marcadores de divisiones en el cielo raso, machimbre, ornamentación de muebles, canaletas. Otro uso que requiere un tratamiento especial son:  para soportes de muebles, como materia prima de artesanías y otros elementos ornamentales.  

Diseño.  La forma de las molduras son básicas, la ornamentación es quien hace la diferencia. El acabado, quien da la ornamentación, es guiado según las exigencias del cliente así: 

En cuanto a dimensiones. si se exige uniformidad en este. Las dimensiones se controlan por tablas de calidad donde se presenta la media y la desviación estándar, de un lote de tamaño n,  previamente acordado con el cliente. 

En cuanto al acabado.  Si requiere ser pulido, pintado o maquinado, de acuerdo con un diseño o uso especifico. El producto siempre será pulido y maquinado, sin embargo el grado de estos lo determinará el cliente.

Productos estructurales e industriales. Bases en ángulo recto, de acuerdo a las exigencias del cliente, las cuales servirán como apoyo logístico o elementos para estructuras en la construcción. Elementos sumamente sencillos, cuya calidad y costo los dictará la selección de la materia prima.  Estos productos son vigas, estructuras, estibas. 



	CLIENTES
Industria de la construcción.

	CAPACIDAD DE PRODUCCION O PRESTACIÒN DE SERVICIOS

Dos turnos de 8 horas. Para la producción gradual de 8000m3 hasta 20.000m3 incremento gradual, absorbiendo la capacidad, restringida unicamente por el área de trabajo.  

	VALOR VENTAS MENSUALES:

Ventas esperadas u.s.$5000 promedio mensual durante los 5 primeros meses 




Enterprise: 


                                                                   CELBIT  
NIT:   

Economic Sector:

           Biotelemetría, biomedicina, Equipo electrónico 

Manager: 


             FRANCISCO JAVIER MARTÍNEZ TABARES

Address:                

               CARRERA 33 No. 105D - 55 Barrio la Enea                                                   
Manizalez - Caldas

E -Mail: 





                        celbit@incubar.org

Phone: 





                (6)  8749362, 8747627                                            

Amount invested by the Emprender Fund: US$ 45.362

Required Investment: Para un escalamiento comercial de la tecnología, certificación del producto y penetración en los mercados extranjeros se necesitan recursos por el orden de cuarenta mil dólares (USD $ 40.000).

	DESCRIPCIÒN DEL NEGOCIO:

CELBIT (Investigaciones en Células y Bits) Compañía dedicada a la producción y comercialización de dispositivos para el sector biomédico caracterizados por su reducido tamaño, comodidad para el cliente, multifuncionalidad, la entrega de datos en tiempo real y la transmisión de información por medio de redes telefónicas, redes locales e Internet.  



	DESCRIBA EL  PRODUCTO O SERVICIO QUE OFRECEN: 

El doctor electrónico portátil, ELECTRODOCTOR, se ha diseñado para satisfacer necesidades del sector médico que se traducen en herramientas médicas multifuncionales, cómodas, rápidas, de fácil manejo y transporte, y con un buen servicio postventa. ELECTRODOCTOR es un dispositivo que ayuda a mejorar el nivel de vida de los usuarios con enfermedades coronarias, ya que está previsto para monitorear y registrar las variables fisiológicas más relevantes en salud, permitiendo obtener resultados rápidos y confiables. El dispositivo analiza la información adquirida por medio de un software para hacer un examen complementario de pre-diagnóstico del paciente a cada momento, lo cual es además una herramienta para el médico que ahorra tiempo en el tratamiento de una persona. Integra electrocardiógrafo, termómetro, monitor de presión arterial y pulsímetro en un cómodo cinturón que puede llevarse puesto por largos periodos de tiempo sin perder el registro de las variables. Emite alarmas cuando las condiciones son críticas, presentando la opción de enviar los datos a un sitio remoto utilizando biotelemetría por medio de su microcomputador portátil que simultáneamente es teléfono celular. 



	CLIENTES
· Centros de atención en salud: Hospitales, clínicas, bomberos, etc.  Ya sea para el uso del equipo médico por la misma institución ó para recomendarlo a las personas que atienden.  
· Empresas con alto número de empleados: Grandes empresas que quieran velar por el cuidado de sus empleados.

· Empresas por las que circulan muchas personas:  Aeropuertos, estaciones y terminales de transporte.

· Pacientes con enfermedad coronaria, clínicas y hospitales 



	VALOR VENTAS MENSUALES:

No se han desarrollado actividades comerciales porque la tecnología se está escalonando 


Enterprise: 


                     DIELEC INGENIEROS LTDA
                                                                                                   NIT:  900034060-3
Economic Sector:





          Manufacture – Food

Manager: 



                     JOHN FREDY   GONZALEZ LOPEZ

Address: 






    Cra. 7 No. 17-56 Of.302
Pereira - Risaralda

E -Mail: 






       dielecing@yahoo.com

Phone: 







           (6) 334-6661

Amount invested by the Emprender Fund: US$ 22.619

Required Investment: US$ 15.000

	DESCRIPCION  DEL NEGOCIO

Diseño de instalaciones eléctricas y de telecomunicaciones a nivel residencial y comercial. 



	DESCRIBA EL  PRODUCTO O SERVICIO QUE OFRECEN: (Ventaja comparativa frente a lo que existe en el mercado)

Realización de obras y diseños de redes eléctricas y de comunicaciones, Casas inteligentes, automatización, sistemas de seguridad, diseño de iluminación.



	-CLIENTES –

Constructoras, pequeña y mediana empresa, ingenieros civiles y arquitectos



	-VENTAS 

LAS VENTAS MENSUALES ASCIENDEN A :  5.000.000


Enterprise: 


     
MANTARAYA EXPEDITIONS EU

NIT: 900035945-0

Economic Sector:





          

TOURISM

Manager: 



       


CAMILO GÓMEZ ORTIZ

Address: 





       Cra 4 A # 26 A – 57(of 601)
Bogotá 

E -Mail: 





    info@mantarayakayak.com







    www.mantarayakayak.com
Phone:




(571)282 5728 – (571) 311 222 4371

Amount invested by the Emprender Fund: US$ 32.700

Required Investment: US$ 15.000.oo (To be used in commercialization efforts) 

	DESCRIPCIÒN DEL NEGOCIO:

Exportación de turismo de aventura, cultural y de naturaleza en los escenarios naturales mas hermosos de Colombia. 

	DESCRIBA EL  PRODUCTO O SERVICIO QUE OFRECEN: 

Expediciones guiadas por personal bilingüe y altamente capacitado en seguridad a los destinos de: i) las islas del rosario en Cartagena; principalmente kayak de expedición, snorkeling y turismo cultural Ii) San Gil en Santander; rafting en los ríos Fonce, Chicamocha y Suarez, turismo cultural (visita a las poblaciones históricas de  la zona), rapel en cascadas, espeleología en las cuevas, iii) Tobia en Cundinamarca; principalmente rafting, bicicleta de montaña y rapel en cascadas, iv) Armenia en el eje cafetero, principalmente Canopy, rafting, cabalgatas y turismo cultural (Mariposario, Panaca, Parque del Café, Valle de Cocora), v) y el Amazonas en Leticia y Puerto Nariño; principalmente kayak de expedición en el río amazonas, Canopy en la gran selva amazónica y turismo cultural. 

	CLIENTES
Agencias comercializadoras de turismo. 

	CAPACIDAD DE PRODUCCION O PRESTACIÒN DE SERVICIOS

Podemos correr expediciones a todos los destinos anteriormente mencionados en simultánea. Para ello contamos con equipos certificados por las autoridades de USA y los mismos estándares que se usan en destinos como el Cañón del Colorado y Costa Rica. 

	VALOR VENTAS MENSUALES:

$ 10.000.000 col (no superamos el año de constitución y sí superamos las expectativas que teníamos de ventas)


Enterprise: 


                        EDICIONES RECREAR E.U
NIT:                                                                                                  900036503-3

Economic Sector:



       Artes Graficas, Mercadeo y Publicidad

Manager: 



                     ADRIANA ISABEL RODRIGUEZ
Address: 







  Carrera 63 N0 8 36

Bogotá D.C.

E -Mail: 






       edicreativo@epm.net.co                                      

                                                       


                   edirecrear@epm.net.co
Phone: 







           (8) 772 9044

Amount invested by the Emprender Fund: US$ 36.450

Required Investment: US$ 150.000.oo 

	DESCRIPCION  DEL NEGOCIO

Creación, Producción y Comercialización de  material didáctico y educativo, dirigido a la niñez y juventud. Edición e impresión de material sobre todo tipo de papel, diseño, publicidad y mercadotecnia.



	DESCRIBA EL  PRODUCTO O SERVICIO QUE OFRECEN: (Ventaja comparativa frente a lo que existe en el mercado)

NO EXISTE EN EL MERCADO UN MATERIAL IGUAL. (Único en el Mundo)

El Álbum Virtual Billetes del Mundo conjuga Diversión, Creación y Aprendizaje de una forma didáctica donde los niños y jóvenes aprender de la forma que más les gusta “JUGANDO”. Frente a lo existente en el mercado ninguna conjuga estos tres elementos básicos para el desarrollo del ser humano y la utilización bien dirigida del tiempo de ocio como formación de niños y jóvenes. Además nuestros productos no dependen ninguna moda por el contrario permanecen en el tiempo y siempre vigentes, son intergeneracionales buscando primordialmente la unión familiar y social. 

ALBUM VIRTUAL  BILLETES DEL MUNDO material didáctico que permite recuperar en niños y jóvenes el valor de la lectura, Tiene  un sistema de pegue innovador diseñado para despertar en los mas pequeños la motricidad fina y en los grandes la satisfacción del trabajo bien hecho, este juego está diseñado para recuperar la tradición oral por ser interesante para toda la familia, está avalado por el Banco de la República, se acompaña de un juego de parque que permite la recuperación de este espacio como espacio de desarrollo humano, cuenta con una credencial que permite a niños ingresar al mundo del dinero plástico.

El ALBUM VIRTUAL BILLETES DEL MUNDO, es un material de apoyo pedagógico aplicable en todas las áreas del PEI,  contamos con un  departamento de capacitación a docentes que permite a los mismos potenciar habilidades en los niños utilizando nuestro juego.

EDICION DE LIBROS, FOLLETOS, PARTITURAS Y OTRAS PUBLICACIONES 

	-CLIENTES – en Impresos - Presidencia de la Republica, SENA, Banco de la República, Ministerio de Relaciones Exteriores, Ministerio de Defensa, Imprenta Nacional, Secretaria de Gobierno, CAR, Defensoria del Pueblo, Instituto Nacional de Salud, Casa Editorial El Tiempo, Distribuidoras Unidas, Comestibles Manjares,.

Material Educativo: Niños y jóvenes entre 5 a 80 años, Instituciones Educativas, Secretaria de Educación de Bogotá.5  



	-VENTAS MENSUALES 

LAS VENTAS MENSUALES ASCIENDEN A :  $31’000.000


Enterprise:         GLOBAL DE EXPORTACIONES & CIA. LTDA
NIT:                                                                                                   900050726-7
Economic Sector:





          

      Agrícola
Manager: 



       


JAIRO CASTRO URUETA

Address: 



         CALLE 32 No. 15 – 92 Av Alfonso López

Sincelejo - Sucre 

E -Mail: 





    
Phone:




  3107072025

(5) 2754585

Amount invested by the Emprender Fund: US$ 40.000

Required Investment: 
	DESCIRPCIÒN DEL NEGOCIO

Exportación de productos agrícolas, principalmente ñame, yuca parafinada, limón tahití, productos vegetales empacados, entre otros  

	DESCRIBA EL  PRODUCTO O SERVICIO QUE OFRECEN: (Ventaja comparativa frente a lo que existe en el mercado)

Ñame, de los más altos niveles de calidad, con una selección de los mejores productores y productos; con un empaque con sumo cuidado y manejo especializado para no maltratar el producto.



	-CLIENTES – 

Supermercados, Lineas de cadena, Tenderos, Wal Mart



	CAPACIDAD DE PRODUCCION O PRESTACIÒN DE SERVICIOS  (MENSUAL – EN CUANTOS TURNOS)

100 jornales semanales, 1 embarque de 22 toneladas semanal

400 jornales mensuales, 4 embarques de 22 toneladas mensuales




Enterprise:                                                                         MEBICOL LTDA
NIT:                                                                                                   900040305-

Economic Sector:
Servicios, comercialización y distribución de equipos médicos en general

Manager: 


               JOHAN MANUEL BALLESTEROS GOMEZ  


Address: 



                                            Calle 20 No 22 -14     

                                                                                                               Manizales


E -Mail: 





                        mebicol@yahoo.es

Phone:



                    096-  884-70-63     - 315 5111344

Amount invested by the Emprender Fund: US$ 19.365

Required Investment: 

	DESCIRPCIÒN DEL NEGOCIO:

MEBICOL LTDA. se dedica a prestar servicios de de mantenimiento predictivo, correctivo y preventivo a equipos médicos en general, al desarrollo, diseño, implementación, comercialización y distribución de equipos médicos de mediana complejidad, propios de nuestra empresa como electroestimuladores musculares, equipos para la automatización de lavamanos quirúrgicos (sensor para lavamanos y dispensador de jabón automático), controles de velocidad y tiempo , entre otros.

De igual manera distribuimos toda clase de equipos médicos, repuestos e insumos para equipos biomédicos de marcas internacionales con representantes en el País, asesoria en la manipulación y manejo de equipos médicos, mantenimiento de infraestructura hospitalaria, y servicios especializados como la construcción de redes de gases medicinales, protección en plomo para salas de RX, pisos conductivos para áreas de quirófanos. 



	DESCRIBA EL  PRODUCTO O SERVICIO QUE OFRECEN: (Ventaja comparativa frente a lo que existe en el mercado).

En la ejecución de mantenimientos en general, nos destacamos por prestar un servicio oportuno y argumentado en la utilización de equipos de alta tecnología para realizar diagnósticos y calibraciones con certificados de trazabilidad que garantizan el adecuado funcionamiento y utilización de los equipos intervenidos, además de las destacadas capacidades de conocimiento de todo nuestro personal, entre otros factores que han conllevado a que nuestros clientes deseen tener continuidad con nuestra organización, en la misma medida a generar nuevos cliente y oportunidades de negocio.

En el departamento de caldas somos la empresa que se encuentra actualmente mejor dotada de equipos  especializados para realizar calibración y diagnósticos exactos , permitiendo expedir certificados de calibración con trazabilidad, argumentados en los certificados de calibración con los que cuentan nuestros equipos patrones. 

Otros productos: 

 DISPENSADOR DE JABÓN AUTOMATICO:

Consta de una unidad sellada, la cual incorpora en su interior el circuito electrónico, el sensor (emisor-receptor),  la bomba y el envase que contiene el jabón para el lavado de manos, el cual normalmente es isodine, pues su aplicación es muy clínica, sin ello significar que no se pueda utilizar otra solución, además aplica para Hoteles, Restaurantes y demás lugares en donde se pretenda dispensar jabón sin tener que entrar en contacto con ninguna superficie.

El sensor permite un ajuste en la sensibilidad  de detección de 5 a 15 centímetros de distancia, este se encuentra ubicado a un costado de la caja, contiguo a la salida de la solución para el lavado.  En el extremo opuesto se encuentra el compartimiento para el  frasco que contiene la solución, aislado del exterior por medio de una tapa que permite ser abierta en cualquier momento para llenar nuevamente el envase, cabe anotar que esta tapa tiene un nivel que permite visualizar la cantidad de solución que aún continua en el frasco.

El equipo funciona con conexión  a la red de 110 Vac a una frecuencia de 60Hz, por lo que es indispensable tener una toma de corriente a una distancia de menos de un metro.  El color utilizado en la carcasa del dispensador es blanco marfil, pero puede ir en cualquier gama de colores en relación al gusto del cliente y al lugar de utilización.

El equipo se sujeta a la pared sobre el lavamanos por medio de dos guías que le permiten ser colgado. El equipo se utiliza en áreas de quirófanos principalmente, con el fin de que el personal que va a entrar a cirugía no tenga contacto con ninguna superficie, de modo que se evite cualquier tipo de contaminación. 

 SENSOR PARA AUTOMATIZACIÓN DE LAVAMANOS:
Consta de un dispositivo sellado, el cual incorpora en su interior el circuito electrónico y la electrovalvula que permite el paso de agua. Su funcionamiento se argumenta en el mismo principio del dispensador, pues el sensor permite una detección en un rango de entre 5 a 15 cm. de distancia, activándose por medio del censado de la mano o algún elemento o parte del cuerpo que se cruce dentro del rango de trabajo establecido. 

El sensor se ubica  paralelo a la persona que lo va a utilizar, normalmente en el extremo del lavamanos mas cercano al cuerpo, con el fin de ser activado con la detección del tronco de la persona, sin embargo permite ser ubicado a gusto del cliente, pues se adhiere a la superficie por medio de una cinta adhesiva de doble cara.  Funciona con conexión a red de 110 Vac, a una frecuencia de 60 Hz., por lo que se requiere de un toma a una distancia inferior a un metro, en relación a la distancia del cable de alimentación.

El equipo requiere de una serie de accesorios como dos mangueras de alta presión que se conectan a la electrovalvula, una de ellas viene de la tubería y la otra va hacia el grifo, también se necesita de una llave de paso para controlar el flujo de agua hacia la electrovalvula.  El equipo se sujeta a la pared debajo del lavamanos, por medio de dos guías que le  permiten ser colgado. 

	-CLIENTES: Los clientes que actualmente respalda MEBICOL LTDA. son:

Hospital Infantil Universitario-Cruz Roja Colombiana Seccional Caldas – Hospital Departamental Santa Sofía – Servicios Especiales de Salud – Instituto Médico Integrado – Laboratorio de Patología Citosalud – Laboratorios Valencia – Laboratorio Médico Echevarria – Hospital San José – Clínica Ciruestética – Centro de Estética Glamour- Centro de Estética Vanus -Hospital san José de Caldas – Hospital San José de Viterbo – Instituto Oncológico – Centro Veterinario San Miguel – Centro Veterinario el Labrador – SENA Regional Caldas – Centro Medico  La Enea – Laboratorios de Patología, Clínico y Medico de la Universidad de Caldas, entre otros consultorios de médicos de diferente especialidades en la región del Eje Cafetero.



	-VENTAS  (Últimos Seis meses):

Las ventas realizadas ascienden a la suma de  $18. 849.187

En los meses de funcionamiento de MEBICOL LTDA. del año anterior, el 2005, logramos vender durante los cuatro meses de labores, después de constituidos,  un total neto de ingresos operacionales equivalente a diecinueve millones doscientos cuarenta y dos mil pesos ($19.242.000)- 


Enterprise: 
    RECICLADORA DE PLASTICO MAGDALENA 
NIT:                                                                                                900.047.590-1

Economic Sector:





                     Manufacture 

Manager: 



      DIANA DEL SOCORRO HENAO LOZANO
Address: 





                 CALLE 12 No. 20-146
Santa Marta- Magdalena

E -Mail: 






         ianahenaol@yahoo.es

Phone: 







           (5) 4204132  

Amount invested by the Emprender Fund: US$ 39.187

Required Investment: U$16.636.
	DESCIRPCIÒN DEL NEGOCIO:

Es una empresa dedicada al reciclaje de plástico inicialmente de baja densidad provenientes del proceso de cultivo y cosecha del banano en el municipio Zona Bananera, además del proveniente de supermercados, almacenes, empresas comerciales e industriales del Distrito, el cual esta conformado por el embalaje plástico de los productos a comercializar.  La recicladora genera mediante un proceso de aglutinamiento obtener un producto intermedio (materia prima) para la posterior obtención de nuevos productos.   

	DESCRIBA EL  PRODUCTO O SERVICIO QUE OFRECEN: (Ventaja comparativa frente a lo que existe en el mercado)

Según el proceso de elaboración o la técnica productiva empleada se producirá desecho plástico aglutinado.  Y este se describe como el plástico, que después de lavado pasa a la maquina aglutinadora que lo condensa y con un poco de agua, lo transforma en un plástico triturado con acabado granulado.  Su aspecto es granulado, el color de acuerdo a las preferencia de los clientes (negro, transparente, azul, verde, entre otros).  Se comercializa en kilos y toneladas, empacado en sacos con capacidad de 45 o 50 kilos c/u.



	CLIENTES –

Están ubicados en Bogota y Bucaramanga.  Potenciales se encuentran en Medellín, Cartagena, Barranquilla y Cali. 

	CAPACIDAD DE PRODUCCION O PRESTACIÒN DE SERVICIOS  (MENSUAL – EN CUANTOS TURNOS)

De 20 a 30 toneladas mensuales trabajando 2 turnos de 8 horas cada uno.

Y entre 20 toneladas conseguida con otras recicladoras pequeñas.

	VALOR VENTAS MENSUALES:  Se proyecta entre $11.250.000 a 22.500.000




Enterprise: 
 REAMOVIL LTDA. PROYECTO  BRUJULANET
NIT:                                                                                                811045770-9                                                              

Economic Sector:


          
       Software  para dispositivos móviles

Manager: 



                            JULIAN DAVID SÁNCHEZ G

Address: 





     Cra 43ª  # 15 – sur -15 of 602








          Medellín - Antioquia

E -Mail: 
                    


            contactenos@areamovil.com.co

Phone: 







            (4) 3139719             

Amount invested by the Emprender Fund: US$ 36.288

Required Investment: U$
	DESCIRPCIÒN DEL NEGOCIO

AreaMovil Ltda. es una compañía dedicada a entregar a sus clientes soluciones que ayuden a potencializar su negocio a través de las ventajas de la tecnología móvil . Es un servicio que permite a las empresas promocionar sus productos y servicios a los usuarios de teléfonos celulares; quienes utilizarán su teléfono para buscar los establecimientos que ofrecen el producto o servicio que ellos requieran y que se encuentren en su entorno cercano.
Los clientes se inscriben en BrujulaNet  suministrando la información básica de su empresa (nombre, dirección y teléfono), esta suscripción generará un cargo básico, permitiendo desde ese momento ser encontrados por los usuarios del servicio en sus búsquedas a través del teléfono celular. Por un costo adicional nuestros clientes tendrán la posibilidad de ampliar la información publicitada, accediendo al administrador de contenido para que la información sea actualizada por ellos mismos.

El usuario desde su teléfono celular entra a BrujulaNet. Los datos que contienen los criterios de la búsqueda son enviados hacia el servidor de BrujulaNet, allí se procesa la información, seleccionando los sitios que cumplan con los criterios indicados por el usuario y que se encuentren más cercanos a él. La información se mostrará en la pantalla del celular en un tiempo promedio de 5 segundos y será organizada según la distancia del usuario con respecto al establecimiento.



	DESCRIBA EL  PRODUCTO O SERVICIO QUE OFRECEN: (Ventaja comparativa frente a lo que existe en el mercado)

BrujulaNet es un servicio que permite a nuestros clientes, empresas tales como: salas de cine, bares, restaurantes, droguerías, hospitales, estaciones de gasolina, talleres mecánicos, parqueaderos, bancos, salas de belleza, entre otros, promocionar sus productos y servicios para ser consultados por los usuarios de telefonía celular a través de su teléfono móvil.

Nuestros clientes publicitan en BrujulaNet para darse a conocer a los usuarios de teléfonos celulares; quienes utilizarán su teléfono móvil con el fin de buscar las empresas que ofrecen un producto o servicio que ellos requieran y que se encuentren en su entorno cercano, es decir, BrujulaNet utiliza la localización del teléfono celular para realizar una promoción efectiva, directa y personalizada. Además, los usuarios podrán obtener información detallada de los bienes y servicios que nuestros clientes ofrecen, es decir: horarios, lista de precios, eventos especiales, descuentos, un mapa con la ubicación geográfica del establecimiento, entre otros.

Las principales características de BrujulaNet son:

· Es un servicio útil porque suministra a los usuarios la información demandada por ellos en un momento y lugar especifico, entregando solamente la información de los sitios solicitados y que están en su entorno cercano

· BrujulaNet es un servicio en línea ya que la información que consultan los usuarios esta siempre actualizada y disponible las 24 horas del día, los 7 días de la semana.

· Es un servicio móvil porque al estar implementado en el dispositivo móvil el usuario puede acceder a BrujulaNet desde cualquier lugar.



	CLIENTES –

Dada la naturaleza del servicio, las empresas que encuentran atractivo a BrujulaNet son empresas y establecimientos abiertos al público; en general empresas que ofrezcan productos o servicios que requieran que el cliente acuda al sitio o conozca su ubicación para adquirir sus productos o servicios.

Para realizar la estimación del número de clientes potenciales en las ciudades en las que se ofrecerá el servicio, se tomó como base el número de empresas que según la segmentación inicial estarían interesadas en utilizar el servicio, y que además decidieron publicitar sus productos o servicios, a través de las páginas amarillas de Publicar S.A., en el año 2003. Obtuvimos un total de 19.085 empresas así: en Bogotá 8320, Medellín 6.701, Cali 3.168 y Barranquilla 896. 




Enterprise: 
COMERCIALIZADORA INTERNACIONAL        ACT CI EU.

NIT:                                                                                                900031273

Economic Sector:


          
                   Comercio y mantenimiento

Manager: 



  LUIS HERMOGENES ROJAS RODRIGUEZ    
Address: 



               
             TV 52 Nº 75 A - 96 SUR                                                         








           Bogotà D.C.  E -Mail: 
           


                      tamalestolimenses@hotmail.com 

Phone:  




                   3123808962 Fax 24599089             

Amount invested by the Emprender Fund:                                         US$ 19.527

Required Investment: U$ 55.000
	DESCIRPCIÒN DEL NEGOCIO

Comercializadora internacional de alimentos típicos colombianos 



	DESCRIBA EL  PRODUCTO O SERVICIO QUE OFRECEN: (Ventaja comparativa frente a lo que existe en el mercado)

Comercialización y Venta de productos colombianos en el exterior, adquiridos en el mercado interno   

	CAPACIDAD DE PRODUCCION O PRESTACIÒN DE SERVICIOS  (MENSUAL – EN CUÁNTOS TURNOS)

Tenemos capacidad para exportar 5000 tamales de manera quincenal y 20000 paquetes de arepas. 




Enterprise: 
                                               ATEM HEALTH CARE                     

NIT:                                                                                                                                                 

Economic Sector:


          
                   Comercio y mantenimiento

Manager: 



                                    ALEJANDRO MATIZ R

Address: 



                           Cra 56 # 9 – 60 APTO F2040                                 








                       Cali

 E -Mail: 
           


                                              amatiz@puj.edu.co

Phone:  




                                          3104193834             

Amount invested by the Emprender Fund:    U$45.000                                      

Required Investment: U$ 
	DESCRIPCIÒN DEL NEGOCIO

ATEM HEALTH CARE es una empresa que se dedica a la investigación y desarrollo de equipos biomédicos generados por necesidades planteadas por el sector salud del país y el equipo de médicos colaboradores del equipo de trabajo.

Se tiene un convenio con el Centro Médico Imbanaco de la ciudad de Cali para el desarrollo den primer equipo de la empresa, el AUTO-MIXER, del que se hablará mas adelante.



	DESCRIBA EL  PRODUCTO O SERVICIO QUE OFRECEN: (Ventaja comparativa frente a lo que existe en el mercado)

AHC es una empresa pionera en este desarrollo y su primer producto, denominado AUTO-MIXER, es para la autorregulación de oxigeno por pulsoximetría. Se tiene el desarrollo del prototipo del equipo para neonatos, pero se esta investigando para también aplicarlo en adultos, en salas de emergencia y en cirugías.

El AUTO-MIXER disminuye las complicaciones que se puedan presentar al subir y bajar la concentración de oxígeno manualmente, como se hace actualmente.  Además, al ser un sistema autorregulado se disminuye el tiempo de tratamiento, los costos y el consumo de oxígeno y  las enfermeras pueden desarrollar otro tipo de actividades tales como trabajos de alimentación y estimulación al paciente, atención a las madres o cuidado de otro paciente con un estado de salud  grave.  Los beneficios del sistema en la clínica son: 

· Fisiológicamente, pues al paciente se le suministra concentración de oxígeno permanente y adecuadamente, disminuyendo las complicaciones que se presentan con el incremento o decremento de la concentración de oxígeno manualmente. Un suministro correcto de oxígeno puede ocasionar problemas oculares, principalmente en la retina y pulmonares ocasionando una complicación de por vida.

· En el momento, en una clínica, por cada tres pacientes hay una enfermera. Con el sistema de autorregulación se optimizará el tiempo del personal, pues como se menciono anteriormente se pueden estar haciendo otro tipo de actividades diferentes a estar haciendo dicha labor manualmente.

· Siendo un sistema autorregulado, se disminuye el tiempo, los costos y el consumo de oxígeno. Además las enfermeras pueden estar desarrollando otro tipo de actividades, tales como trabajos de alimentación y estimulación al neonato, atención a las madres o cuidado de otro paciente con un estado de salud  grave. 

· La innovación tecnológica del proyecto es en un producto que existe, pero operado de una manera manual, entonces el proceso es mejorado significativamente automatizando la autorregulación en la administración de oxígeno a pacientes que lo requieran. 

· Varios médicos especialistas han manifestado la necesidad de un equipo como este para mejorar el nivel de vida de los pacientes y evitar complicaciones graves, mas que todo en el caso de los neonatos.  

Las ventajas de ser automatizado y programable son:

· Cuando el proceso es manual se corre el riesgo de imprecisión en la calibración y esto lleva a un suministro inadecuado de oxígeno. Al automatizar el proceso, la realimentación electrónica del sistema corrige estos posibles errores.

· Dado que el personal médico programa los rangos de saturación, el equipo puede ser usado en pacientes que presenten cualquier tipo de patología respiratoria.



	CLIENTES

Los clientes que tendrá la empresa son

· Clínicas y hospitales de nivel 3 y 4 

· Entidades de salud (IPS)

· Casa fabricantes de equipos biomédicos

Para el primer punto hay de 2 tipos: públicas, con 25% del mercado, y privadas con 75%.
El modelo de negocio de la empresa será:

· Investigación y desarrollo

· Producción

· Mercadeo y ventas

· Distribución

· Servicio

Para cada equipo desarrollado y homologado, las etapas serán:

· Fabricación 

· Venta a clínicas y casas fabricantes de equipos que requieren este control

· Instalación 

· Soporte

El principal factor de éxito es que se cuenta con un grupo de médicos colaboradores y asesores al equipo emprendedor.

Además que se contará con un servicio post-venta para asesoría y mantenimiento.



  Enterprise:            SERVICIOS INDUSTRIALES Y AMBIENTALES

NIT:                                                                                              900034750-7                                                                                                 

Economic Sector:


          
                   Suministro De Electricidad

Manager: 


                       ALEXANDRA MILENA DIAZ Cely     R

Address: 



               Trv 10 No 12 – 53 Torre N  apto 202                                                                                           




                                               Duitama

 E -Mail: 
      
                                              siamltda@gmail.com 

Phone:  




                                          (8). 7622907             

Amount invested by the Emprender Fund:    U$ 40.000                                      

Required Investment: U$ US  85.000   
	DESCIRPCIÒN DEL NEGOCIO

Diseño, fabricación, comercialización de plantas de tratamiento de agua potable y aguas residuales electrolíticas, este es un sistema de tratamiento que emplea la corrosión de electrodos de aluminio de alta eficiencia, haciendo pasar corriente eléctrica a través de una malla de electrodos, con el fin de evitar el empleo de floculantes químicos y de esta manera bajar los costos del proceso y mejorar la calidad de los productos.

 

	DESCRIBA EL  PRODUCTO O SERVICIO QUE OFRECEN: (Ventaja comparativa frente a lo que existe en el mercado)

Diseño, fabricación, construcción, comercialización de plantas de tratamiento de agua potable y aguas residuales por sistemas electrolíticos y convencionales, asi mismo la ampliación, modificación y puesta en marcha de nuevos sistemas, este tipo de plantas cuentan con la tecnología necesaria para cumplir con los estándares de calidad de los sub-productos, además provee de un sistema muy económico en comparación con la competencia por ser nuestro producto elaborado con elementos de alta calidad como es el acero inoxidable y minerales como gravas, antracitas, arena entre otros que hacen parte de los filtros aumentando la calidad de nuestro producto final  con cero olor y color para el agua potable y con una remoción del 85% de la carga contaminante para  las aguas residuales, es visto a ala luz ya que se comprueba con los lechos de secado que demuestra la cantidad de carga removida del agua y sirve como abono orgánico  que el comprador puede disponer para la venta o su consumo en praderas o jardines.  Ningún otro sistema demuestra la efectividad de nuestros resultados y la economía en su compra ejecución y mantenimiento. 

	· CAPACIDAD DE PRODUCCION O PRESTACIÒN DE SERVICIOS  (MENSUAL – EN CUÁNTOS TURNOS)

 5 plantas de tratamiento  mensuales 



	· CLIENTES 
SECTOR PUBLICO

ALCALDIAS

DEPARTAMENTOS 

MINISTERIOS

CUARTELES
CENTROS EDUCATIVOS

SECTOR PRIVADO

EMPRESAS DE ALIMENTOS Y BEBIDAS

EMPRESAS METALMECANICAS

TRANSFORMADORAS INDUSTRIALES



	- VALOR VENTAS MENSUALES:

42.000.000
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